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es aprender sin pretextos.

QUITA LA PAUSA Y DALE PLAY
A LO QUE QUIERES.

DIPLOMADOS - CURSOS - TALLERES



En el curso adquiriras herramientas para la resolucion de conflictos y
la utilizacion de las estrategias de negociacion como parte del
mejoramiento de las relaciones interpersonales, comerciales y
laborales. De igual forma adquiriras las habilidades para crear
ambientes propicios y la utilizacion de mecanismos que inviten al
logro de un compromiso comin y que fortalezcan la relacion.

Al terminar este curso seras capaz de desarrollar y fortalecer las
principales competencias que debe tener un buen lider, llevando asi
al fortalecimiento de un perfil gerencial.

Contaras con herramientas virtuales a través de la plataforma del
Poli. Tendras disponible presentaciones, lecturas, videos y
videoconferencias de los docentes expertos, desarrollando trabajo
autonomo destinado a la lectura y analisis de contenidos,
participacion a través de herramientas didacticas propias de los
entornos virtuales.

1. La transicion y el acuerdo
2. Los siete elementos para la comunicacion efectiva
3. Modelo URY para llegar a acuerdos

4. Conociendo tu estilo de negociacion

Personas que deseen mejorar sus competencias en la gestion
interpersonal y su desempeno laboral.

TiTULO QUE OTORGA:

Programa en Habilidades Gerenciales para la Eficiencia Empresarial.




